
   
 

The Partner House Offers Management and Business Solutions  
to the Hospitality, Gaming and Entertainment Industries 

 
Las Vegas, Sept. 9, 2009 – The Partner House is a newly formed management, advisory and turn‐key acquisition 
company offering comprehensive services to the hospitality, gaming and entertainment industries.  Created and 
operated  by  a  seasoned  executive  team  of  multi‐disciplined  professionals,  The  Partner  House  provides 
unparalleled opportunity identification, operational perspective and a proven track record.  The Partner House’s 
effective  partnering model  leverages  their  extensive  network  of  associations  and  affiliations  along with  their 
operational expertise to the benefit of their clients. 
 
“At The Partner House, we understand the uncertainty of today’s economic conditions and therefore, offer very 
targeted  counseling  to our  clients  to ensure  the viability of  their businesses,”  said Managing Principal  for The 
Partner House, Barry Shier.  “We recognize the time‐sensitive nature and challenge in assessing underperforming 
companies and distressed assets  in this environment.  It  is with these considerations that we have  identified an 
opportunity  to  capitalize  on  our  in‐depth  experience  and  knowledge,  network  our  resources,  leverage  our 
affiliations and provide customized solutions that meet the needs of our clients.”  

 
The Partner House is comprised of Managing Principal, Barry Shier and Principals Stephen Jarvis and Don Kuhl.  A 
leading authority  in the gaming and hospitality  industries, Shier has more than 30 years of experience and was 
intimately  involved  in  the design, development and operations of some of  the  finest destination  resorts  in  the 
world,  including The Waldorf=Astoria  in New York, Golden Nugget, The Mirage  and Bellagio  in  Las Vegas and 
Beau Rivage in Biloxi, Mississippi.  Jarvis, a licensed CPA, has held senior management positions in a financial and 
operational  capacity  over  the  past  12  years.  His  diverse  industry  experience  provides  in‐depth  knowledge  in 
financial assurance, mergers and acquisitions, business recovery planning and economic feasibility studies.   Kuhl 
has served in a number of senior management and consulting roles in his eighteen‐year career, becoming adept 
in conducting detailed market and demographic analyses, cultivating strategic partnerships and affiliations as well 
as critical path management and quantitative analysis.   
 
The Partner House serves the interests and priorities of financial institutions, business owners, equity participants 
and other key stakeholders, by supplying a broad and comprehensive range of integrated services aligned with its 
clients’ objectives.  Their approach in addressing the recovery process of underperforming operations affords its 
clients  the  opportunity  to maintain  strategic  flexibility.   These  efforts  are  accomplished  through  their  distinct 
ability to assess challenges and provide business solutions to a wide range of assets  in the hospitality, gaming, 
real estate, restaurant, retail, sports and entertainment industries. 
 
The Partner House, a Las Vegas based company, through its formation reunites a talented and dedicated group of 
seasoned professionals highly skilled to deal with today’s economic challenges and opportunities.    
  
To learn more: www.thepartnerhouse.com 

http://www.thepartnerhouse.com/

